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>>
は
じ
め
に
―
な
ぜ
バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス
を
変
え
れ
ば
会
社
が
変
わ
る
の
か

み
な
さ
ん
の
会
社
で
は
、
ど
の
く
ら
い
Ｉ
Ｔ
サ
ー
ビ
ス
を
活
用
し
て
い
る
で
し
ょ
う
か
？　

ま
た
、
Ｉ
Ｔ
活

用
の
必
要
性
を
感
じ
て
い
る
で
し
ょ
う
か
？

本
書
は
、
バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス
や
そ
の
他
の
企
業
内
の
業
務
を
Ｉ
Ｔ
に
よ
っ
て
最
適
化
す
る
手
法
を
お
伝
え
す

る
も
の
で
す
。「
バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス
」
と
は
、
総
務
や
経
理
な
ど
の
、
社
内
で
顧
客
と
ダ
イ
レ
ク
ト
に
は
接
さ
ず

に
働
く
職
種
や
業
務
を
意
味
し
、
本
書
が
目
指
す
「
最
適
化
」
は
社
内
全
体
の
業
務
に
お
け
る
も
の
で
す
。

近
年
、
Ｉ
Ｔ
に
よ
る
バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス
最
適
化
を
考
え
る
企
業
は
増
え
て
い
ま
す
。
た
と
え
ば
、

・
Ｉ
Ｔ
サ
ー
ビ
ス
の
導
入
に
よ
る
、
人
間
が
手
作
業
で
行
っ
て
き
た
事
務
作
業
の
省
力
化
・
自
動
化

・
グ
ル
ー
プ
ウ
ェ
ア
や
チ
ャ
ッ
ト
ツ
ー
ル
に
よ
る
、
情
報
共
有
や
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン
の
活
性
化

と
い
っ
た
試
み
で
す
。
し
か
し
、
そ
の
一
方
で
、
Ｉ
Ｔ
サ
ー
ビ
ス
の
導
入
な
ど
に
苦
戦
す
る
企
業
も
多
く
、
そ

の
よ
う
な
悩
み
を
持
つ
経
営
者
や
Ｉ
Ｔ
活
用
を
推
進
さ
れ
る
方
々
に
、
Ｉ
Ｔ
の
活
用
・
導
入
に
必
要
な
考
え
方

や
方
法
論
を
お
伝
え
し
ま
す
。
専
門
家
向
け
の
内
容
で
は
な
く
、
経
営
層
や
現
場
の
み
な
さ
ん
に
役
立
つ
た
め
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に
、
わ
か
り
や
す
く
噛か

み
砕
い
た
内
容
を
意
識
し
ま
し
た
。

著
者
で
あ
る
私
・
本
間
卓
哉
は
、
一
般
社
団
法
人
Ｉ
Ｔ
顧
問
化
協
会
の
代
表
理
事
を
務
め
て
い
ま
す
。

「
Ｉ
Ｔ
顧
問
」
と
い
う
の
は
、
顧
問
税
理
士
が
企
業
の
会
計
や
節
税
に
つ
い
て
ア
ド
バ
イ
ス
を
す
る
よ
う
に
、

企
業
の
Ｉ
Ｔ
活
用
・
導
入
に
つ
い
て
ア
ド
バ
イ
ス
を
し
た
り
、
現
場
で
導
入
支
援
を
し
た
り
す
る
存
在
で
す
。

「
Ｉ
Ｔ
活
用
」
の
内
容
は
多
岐
に
わ
た
り
ま
す
。
先
ほ
ど
挙
げ
た
例
以
外
に
も
い
く
つ
か
挙
げ
る
な
ら
、

・
属
人
的
な
領
域
の
シ
ス
テ
ム
化
（
例
：「
営
業
の
エ
ー
ス
の
頭
の
中
に
だ
け
特
別
な
情
報
・
ノ
ウ
ハ
ウ
が
あ
る
」

と
い
っ
た
状
況
の
企
業
の
営
業
部
に
顧
客
管
理
シ
ス
テ
ム
を
導
入
）

・
ウ
ェ
ブ
や
ク
ラ
ウ
ド
ツ
ー
ル
を
活
用
し
た
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ

・
テ
レ
ワ
ー
ク
を
可
能
と
す
る
環
境
の
構
築

と
い
っ
た
も
の
で
す
。
Ｉ
Ｔ
活
用
を
推
進
す
る
と
、
社
内
の
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン
手
段
の
構
築
や
テ
レ
ワ
ー

ク
の
実
現
な
ど
に
よ
っ
て
、
バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス
だ
け
で
な
く
、
営
業
や
販
売
と
い
っ
た
、
顧
客
と
直
に
接
す
る

「
フ
ロ
ン
ト
オ
フ
ィ
ス
」
の
業
務
に
も
よ
い
影
響
が
波
及
す
る
こ
と
も
あ
り
ま
す
。

Ｉ
Ｔ
技
術
の
進
化
は
め
ざ
ま
し
く
、
そ
の
恩
恵
を
存
分
に
受
け
て
い
る
方
も
多
い
で
し
ょ
う
。
新
型
コ
ロ
ナ

ウ
イ
ル
ス
の
影
響
で
テ
レ
ワ
ー
ク
を
始
め
た
方
も
い
る
か
も
し
れ
ま
せ
ん
。
そ
ん
な
み
な
さ
ん
に
は
釈
迦
に
説
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法
か
も
し
れ
ま
せ
ん
が
、
ま
だ
ま
だ
「
Ｉ
Ｔ
で
代
替
で
き
る
作
業
」
に
、
多
大
な
る
労
力
と
時
間
を
か
け
て
い

る
企
業
は
た
く
さ
ん
あ
る
の
が
実
態
で
す
。

む
し
ろ
、
日
本
全
体
を
見
れ
ば
、
そ
の
活
用
度
や
理
解
度
は
ま
だ
ま
だ
低
い
と
言
わ
ざ
る
を
得
ま
せ
ん
。

昨
年
、
あ
る
コ
ー
ポ
レ
ー
ト
エ
ン
ジ
ニ
ア
の
方
が
、
中
小
企
業
の
社
内
Ｓ
Ｅ
と
し
て
、
一
部
社
員
に
過
度
な
、

さ
ら
に
は
不
要
か
つ
非
効
率
な
負
荷
が
か
か
っ
て
い
た
作
業
を
自
動
化
し
た
結
果
、「
社
内
の
文
化
を
破
壊
し

た
」
と
し
て
経
営
者
か
ら
ク
ビ
を
言
い
渡
さ
れ
て
し
ま
っ
た
…
…
と
い
う
衝
撃
的
なnote

の
記
事
※
が
話
題
に

な
り
ま
し
た
。
残
念
な
が
ら
、
こ
の
よ
う
な
認
識
の
経
営
者
は
ま
だ
ま
だ
存
在
す
る
の
が
現
実
で
す
。

こ
う
し
た
企
業
で
は
、
効
果
的
・
効
率
的
な
Ｉ
Ｔ
導
入
な
ど
夢
の
ま
た
夢
で
す
。
少
し
厳
し
い
こ
と
を
言
わ

せ
て
い
た
だ
く
と
、
い
ず
れ
競
争
力
を
失
い
、
苦
し
い
状
況
へ
追
い
込
ま
れ
て
い
く
こ
と
で
し
ょ
う
。
言
葉
は

悪
い
の
で
す
が
、
そ
の
よ
う
な
企
業
は
あ
る
種
「
自
業
自
得
」
と
言
え
ま
す
。

た
だ
、
私
が
そ
れ
以
上
に
問
題
だ
と
感
じ
る
の
は
、
経
営
者
が
現
状
に
問
題
を
感
じ
て
「
Ｉ
Ｔ
シ
ス
テ
ム
を

活
用
し
て
問
題
を
解
決
し
た
い
」
と
考
え
て
い
る
の
に
、
Ｉ
Ｔ
活
用
・
導
入
を
実
現
で
き
る
人
材
が
社
内
に
い

な
い
ケ
ー
ス
が
非
常
に
多
い
こ
と
で
す
。

Ｉ
Ｔ
顧
問
は
、
こ
の
ミ
ス
マ
ッ
チ
を
解
消
す
る
存
在
で
す
。

私
は
か
つ
てChatw

ork

株
式
会
社
（
旧EC Studio

）
で
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
担
当
と
し
て
働
き
、
徹
底
し
た

※ https://note.com/hrfr84/n/nfe02c7abac5e
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Ｉ
Ｔ
活
用
に
よ
っ
て
効
率
的
な
ワ
ー
ク
ス
タ
イ
ル
を
築
い
て
い
ま
し
た
。
そ
の
後
、
社
内
ベ
ン
チ
ャ
ー
を
経
て

独
立
し
、
Ｉ
Ｔ
活
用
を
進
め
た
い
企
業
の
サ
ポ
ー
ト
を
し
て
い
ま
す
。

そ
ん
な
私
が
前
述
の
Ｉ
Ｔ
顧
問
化
協
会
の
設
立
に
至
っ
た
の
は
、
シ
ン
プ
ル
に
、
経
営
と
Ｉ
Ｔ
の
ミ
ス
マ
ッ

チ
を
解
消
す
る
に
は
、
自
分
だ
け
で
は
手
が
足
り
な
い
―
と
考
え
た
か
ら
で
す
。

Ｉ
Ｔ
を
本
格
的
に
活
用
し
た
い
と
考
え
る
方
は
、
着
実
に
増
え
て
い
ま
す
。
現
状
の
活
用
度
・
理
解
度
は
低

く
と
も
、
最
終
的
に
社
会
が
活
用
の
方
向
に
進
む
の
は
間
違
い
あ
り
ま
せ
ん
し
、
現
状
が
ま
だ
ま
だ
で
あ
る
か

ら
こ
そ
、
Ｉ
Ｔ
活
用
を
サ
ポ
ー
ト
す
る
専
門
家
の
活
躍
の
場
は
、
今
後
も
確
実
に
増
え
て
い
く
で
し
ょ
う
。

ア
メ
リ
カ
で
は
Ｃ
Ｉ
Ｏ
（C

hief Inform
ation O

fficer

＝
最
高
情
報
責
任
者
）
を
設
置
す
る
企
業
が
多
く
、

日
本
で
も
増
え
て
い
く
と
考
え
ら
れ
ま
す
が
、
問
題
は
中
小
企
業
で
す
。
現
状
で
は
、
Ｃ
Ｉ
Ｏ
を
務
め
ら
れ
る

人
材
は
そ
う
多
く
あ
り
ま
せ
ん
。
そ
ん
な
人
材
の
獲
得
競
争
が
起
き
る
と
、
ど
う
し
て
も
大
企
業
が
有
利
に

な
っ
て
し
ま
い
ま
す
。

そ
し
て
、
仮
に
そ
れ
だ
け
の
人
材
を
中
小
企
業
が
役
員
待
遇
で
招
き
入
れ
ら
れ
た
と
し
て
も
、
そ
れ
は
そ
れ

で
ミ
ス
マ
ッ
チ
が
起
こ
る
可
能
性
が
あ
り
ま
す
。
ど
う
い
う
こ
と
か
と
言
う
と
、
実
際
に
中
小
企
業
の
Ｉ
Ｔ
支

援
に
入
る
と
、
解
決
策
が
非
常
に
シ
ン
プ
ル
な
も
の
に
落
ち
着
く
ケ
ー
ス
が
多
々
あ
る
の
で
す
。
月
額
利
用
料

が
１
人
あ
た
り
数
百
円
で
済
む
Ｉ
Ｔ
ツ
ー
ル
を
、
い
く
つ
か
導
入
す
れ
ば
済
む
企
業
も
少
な
く
あ
り
ま
せ
ん
。

こ
の
レ
ベ
ル
の
問
題
解
決
な
ら
、
Ｃ
Ｉ
Ｏ
を
常
時
雇
用
す
る
よ
り
、
外
部
の
専
門
家
を
登
用
す
る
ほ
う
が
現
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実
的
、
か
つ
費
用
的
に
も
適
切
な
投
資
に
な
る
と
私
た
ち
は
考
え
て
い
ま
す
。

Ｉ
Ｔ
導
入
支
援
を
あ
る
程
度
の
期
間
受
け
、
メ
ド
が
つ
い
た
ら
自
社
の
み
で
運
用
し
、
定
期
的
に
サ
ポ
ー
ト

を
受
け
る
―
。
Ｉ
Ｔ
顧
問
が
、
冒
頭
で
も
お
話
し
し
た
よ
う
に
、
顧
問
税
理
士
の
よ
う
な
存
在
で
あ
る
こ
と

が
イ
メ
ー
ジ
し
て
い
た
だ
け
る
の
で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
。

こ
う
し
た
ニ
ー
ズ
に
対
応
で
き
る
専
門
家
の
ネ
ッ
ト
ワ
ー
ク
を
形
成
す
る
べ
く
、
さ
ら
に
は
Ｉ
Ｔ
活
用
を
考

え
る
企
業
側
か
ら
見
て
も
わ
か
り
や
す
い
相
談
の
窓
口
と
な
る
べ
く
、
協
会
を
設
立
し
た
の
で
す
。

ま
た
Ｉ
Ｔ
導
入
支
援
は
、
士
業
な
ど
と
同
様
、
誰
に
で
も
で
き
る
仕
事
で
は
な
い
の
で
、
社
外
（External

）

の
Ｃ
Ｉ
Ｏ
と
し
て
役
割
を
果
た
せ
る
人
材
で
あ
る
と
当
協
会
が
認
め
る
「
ｅ
Ｃ
Ｉ
Ｏ
」
認
定
制
度
を
設
け
、
認

定
を
受
け
た
優
秀
な
専
門
家
の
ネ
ッ
ト
ワ
ー
ク
を
形
成
し
て
い
ま
す
。

ク
ラ
ウ
ド
と
「
デ
ー
タ
連
携
」
が
広
げ
た
Ｉ
Ｔ
活
用
の
可
能
性

先
進
的
な
人
材
・
メ
デ
ィ
ア
が
「
Ｉ
Ｔ
活
用
」「
ク
ラ
ウ
ド
活
用
」
の
声
を
上
げ
る
よ
う
に
な
っ
て
す
で
に
10

年
以
上
経
ち
、
実
際
に
素
晴
ら
し
い
サ
ー
ビ
ス
が
続
々
と
生
ま
れ
て
い
ま
す
。

し
か
し
、
そ
れ
ら
の
サ
ー
ビ
ス
を
つ
く
っ
た
り
、
販
売
し
た
り
し
て
い
る
企
業
は
、
ど
こ
も
「
ま
だ
ま
だ
自

社
の
サ
ー
ビ
ス
が
浸
透
し
て
い
な
い
」
と
感
じ
て
い
ま
す
。

先
述
し
た
よ
う
に
、
本
書
は
Ｉ
Ｔ
活
用
の
必
要
性
を
感
じ
な
が
ら
も
、
Ｉ
Ｔ
導
入
を
実
現
で
き
な
い
企
業
に
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向
け
た
内
容
に
な
っ
て
い
ま
す
が
、
執
筆
の
動
機
と
し
て
は
、「
Ｉ
Ｔ
活
用
の
必
要
性
を
実
感
し
て
い
な
い
」
層

に
届
け
た
い
―
と
い
う
思
い
も
強
く
あ
り
ま
す
。

近
年
は
、
サ
ー
ビ
ス
を
提
供
す
る
側
も
、
自
分
た
ち
の
や
り
方
に
も
問
題
が
あ
っ
た
と
認
識
し
、
さ
ま
ざ
ま

な
取
り
組
み
を
進
め
て
い
ま
す
。
特
に
顕
著
な
の
が
、「
他
社
サ
ー
ビ
ス
と
の
デ
ー
タ
連
携
」
で
す
。
た
と
え
ば
、

Ａ
社
が
提
供
す
る
給
与
計
算
ソ
フ
ト
の
デ
ー
タ
は
、
Ａ
社
の
会
計
ソ
フ
ト
と
連
携
し
て
お
り
、
給
与
計
算
を
行

え
ば
自
動
的
に
会
計
ソ
フ
ト
上
で
も
経
理
処
理
が
な
さ
れ
る
の
が
一
般
的
で
す
。

こ
の
よ
う
な
連
携
が
、「
Ａ
社
の
給
与
計
算
ソ
フ
ト
」
と
「
Ｂ
社
の
会
計
ソ
フ
ト
」
と
い
っ
た
、
別
企
業
の
ソ

フ
ト
・
サ
ー
ビ
ス
間
で
も
可
能
と
な
る
動
き
が
日
進
月
歩
の
勢
い
で
広
が
っ
て
い
ま
す
。

顧
客
の
囲
い
込
み
を
狙
う
よ
り
も
、
Ｉ
Ｔ
を
活
用
す
る
企
業
の
裾
野
が
広
が
る
ほ
う
が
、
結
果
的
に
自
社
の

利
益
に
つ
な
が
る
と
い
う
判
断
が
な
さ
れ
た
の
で
し
ょ
う
。

こ
の
流
れ
を
さ
ら
に
後
押
し
し
た
の
が
、「
働
き
方
改
革
」
に
よ
る
一
連
の
動
き
で
す
。

残
業
あ
り
き
で
回
っ
て
い
た
企
業
に
と
っ
て
、
効
率
化
は
喫
緊
の
課
題
で
す
。
そ
の
解
決
策
と
し
て
、
本
書

で
解
説
す
る
「
バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス
の
最
適
化
」
が
、
こ
れ
ま
で
以
上
に
注
目
を
集
め
て
い
る
の
で
す
。

東
京
商
工
会
議
所
は
２
０
１
９
年
、
Ｉ
Ｔ
に
慣
れ
て
い
な
い
中
小
・
小
規
模
事
業
者
の
経
営
者
の
方
な
ど
に
、

Ｉ
Ｔ
活
用
を
具
体
的
に
提
案
し
応
援
す
る
〝「
は
じ
め
て
Ｉ
Ｔ
活
用
」
１
万
社
プ
ロ
ジ
ェ
ク
ト
〟
を
開
始
。
20
年
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10
月
の
稼
働
を
目
標
と
す
る
政
府
共
通
プ
ラ
ッ
ト
フ
ォ
ー
ム
で
も
、
ア
マ
ゾ
ン
の
提
供
す
る
Ａ
Ｗ
Ｓ
（Am

azon 

W
eb Services

）
の
利
用
が
前
提
と
な
っ
て
い
ま
す
。
も
は
や
、
こ
の
よ
う
な
流
れ
は
止
め
ら
れ
ま
せ
ん
。

と
は
い
え
、
こ
う
し
た
時
代
の
流
れ
を
ま
だ
理
解
し
て
い
な
い
方
や
、
理
解
し
つ
つ
も
自
前
で
Ｉ
Ｔ
活
用
を

進
め
ら
れ
ず
、
そ
の
サ
ポ
ー
ト
役
で
あ
る
ｅ
Ｃ
Ｉ
Ｏ
の
よ
う
な
存
在
も
知
ら
な
い
方
は
少
な
く
あ
り
ま
せ
ん
。

私
は
３
年
前
に
『
全
社
員
生
産
性
10
倍
計
画
』
と
い
う
書
籍
を
上
梓
し
て
い
る
の
で
す
が
、
経
営
者
に
は
読

書
家
が
多
い
た
め
、
未
だ
に
同
書
の
読
者
の
方
か
ら
の
お
問
い
合
わ
せ
を
よ
く
い
た
だ
き
ま
す
。

そ
の
た
め
、
Ｉ
Ｔ
に
は
強
く
な
い
け
れ
ど
、
ビ
ジ
ネ
ス
書
を
よ
く
読
ま
れ
る
経
営
者
の
方
々
に
も
、
Ｉ
Ｔ
活

用
の
重
要
性
や
、
導
入
を
助
け
る
専
門
家
の
存
在
を
知
っ
て
ほ
し
い
と
い
う
思
い
か
ら
本
書
の
執
筆
に
至
り
ま

し
た
。

本
編
で
は
、
具
体
的
な
Ｉ
Ｔ
サ
ー
ビ
ス
等
の
名
称
も
挙
げ
て
バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス
最
適
化
の
ポ
イ
ン
ト
を
紹
介

し
て
い
き
ま
す
の
で
、
外
部
に
頼
ら
ず
、
自
社
で
Ｉ
Ｔ
活
用
を
実
現
し
た
い
方
に
も
お
す
す
め
し
ま
す
。

重
要
な
の
は
「
そ
れ
で
売
上
が
上
が
る
か
ど
う
か
」

そ
し
て
、
Ｉ
Ｔ
活
用
に
あ
ま
り
興
味
が
な
い
方
々
に
も
、
本
書
の
強
み
と
し
て
強
く
訴
え
た
い
の
が
、「
売
上

ア
ッ
プ
を
ゴ
ー
ル
に
設
定
し
て
い
る
」
点
で
す
。

私
個
人
で
４
０
０
社
、
協
会
全
体
で
は
１
０
０
０
社
以
上
の
ク
ラ
イ
ア
ン
ト
を
見
て
き
て
わ
か
っ
た
の
は
、
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や
は
り
「
経
営
者
の
方
々
は
売
上
ア
ッ
プ
を
望
ん
で
い
る
」
と
い
う
こ
と
で
す
。

た
と
え
ば
、
Ｉ
Ｔ
に
よ
っ
て
「
今
ま
で
３
人
の
社
員
が
２
週
間
か
け
て
い
た
作
業
が
、
３
日
で
済
む
よ
う
に

な
っ
た
」
と
し
ま
し
ょ
う
。
こ
れ
は
も
ち
ろ
ん
素
晴
ら
し
い
こ
と
で
す
が
、
大
切
な
の
は
そ
れ
が
実
際
の
売
上

や
利
益
に
つ
な
が
る
こ
と
で
す
。

当
た
り
前
の
話
と
思
わ
れ
る
か
も
し
れ
ま
せ
ん
が
、
多
く
の
経
営
者
は
「
バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス
最
適
化
」
と
聞

く
と
、
単
な
る
効
率
ア
ッ
プ
を
思
い
浮
か
べ
ま
す
。
も
ち
ろ
ん
そ
れ
は
悪
い
こ
と
で
は
な
い
も
の
の
、
効
率

ア
ッ
プ
の
た
め
に
Ｉ
Ｔ
ツ
ー
ル
の
月
額
利
用
料
が
か
か
る
な
ら
、
現
状
の
ま
ま
で
も
よ
い
の
で
は
な
い
か
―

と
考
え
る
方
が
非
常
に
多
い
の
で
す
。
ま
た
、
Ｉ
Ｔ
に
は
詳
し
い
け
れ
ど
、
残
念
な
が
ら
経
営
の
視
点
・
知
識

が
な
く
、
効
率
ア
ッ
プ
を
実
現
し
た
先
の
ビ
ジ
ョ
ン
が
な
い
業
務
改
善
の
専
門
家
も
同
様
に
多
い
で
す
。

し
か
し
私
た
ち
は
、
Ｉ
Ｔ
活
用
が
、
バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス
の
最
適
化
が
、
売
上
ア
ッ
プ
に
つ
な
が
る
こ
と
を
理

解
し
、
そ
の
た
め
に
必
要
な
手
順
を
策
定
し
ま
す
。
ク
ラ
イ
ア
ン
ト
の
理
想
的
な
業
務
フ
ロ
ー
を
考
え
、
そ
れ

が
ど
ん
な
形
で
実
行
で
き
る
の
か
を
考
え
、
最
適
な
ツ
ー
ル
を
提
案
し
、
導
入
支
援
を
行
っ
て
い
ま
す
。

本
書
は
全
部
で
５
章
か
ら
な
り
ま
す
。

第
１
章
で
は
、
問
題
提
起
お
よ
び
概
論
と
し
て
、「
な
ぜ
Ｉ
Ｔ
の
必
要
性
を
理
解
し
て
い
る
企
業
で
あ
っ
て
も
、

Ｉ
Ｔ
導
入
に
失
敗
し
て
し
ま
う
の
か
」
を
原
因
ま
で
遡
さ
か
の
ぼ

っ
て
解
説
し
ま
す
。
さ
ら
に
解
決
策
と
し
て
、
本
書
の


